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医療介護分野で営業するすべての企業様へ

2022年版 医業経営入門研修 のご案内
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日本経営グループとは

日本経営グループは各分野のプロフェッショナルファームの総称であり、主なメンバーファームは
それぞれ次の業務を展開しています。

日本経営ウィル税理士法人

近畿税理士会・東京税理士会所属。企業・資産家・病院・クリ

ニック・介護福祉施設等の税務顧問・税務財務コンサルティン

グ・組織再編・事業承継・国際税務・信託・資産組み換えなど

社会保険労務士法人日本経営

労務顧問、労務戦略の立案推進、社会保険・労働保険に関する

諸手続・相談、年金相談など

NIHON KEIEI (PHILIPPINES) INC.

フィリピンのアウトソーシングサービス（記帳代行、税務申告

代行、給与計算代行）、会社設立業務、SEC, BIR, SSS, PH, 

HDMF 関連の申請手続き代行、顧問業務、翻訳業務など

コンサルティング業務

コンプライアンス業務
御堂筋監査法人

監査・保証業務（医療法人監査、社会福祉法人監査、任意監査、

その他の監査・保証業務）、アドバイザリーサービス（内部統

制構築支援、内部監査支援、財務デュー・デリジェンスほか）

など

行政書士法人 日本経営

遺言書の作成および遺言執行、相続手続支援業務など

NIHON KEIEI (INDIA) PRIVATE LIMITED

インドのアウトソーシングサービス（記帳、給与計算、税務申

告、決算作成）、アドバイザリーサービス、監査窓口対応、各

種顧問業務、会社設立・清算、会計のモニタリング支援など

株式会社日本経営

経営戦略、組織・人事戦略等の立案、実行コンサルティング、

人材育成支援、情報配信、ホームページ作成支援など

NKGRコンサルティング株式会社

病院・クリニック・企業などの経営・財務コンサルティング、

業績改善の設計・モニタリングの支援など

株式会社ミライバ

企業・病院・介護福祉施設の組織開発・人材開発など

株式会社日本経営リスクマネジメント

リスクマネジメントコンサルティング、ファイナンシャルプラ

ンニング業務、生命保険の募集に関する業務、損害保険代理業、

共済代理業など

株式会社ブルーライン・パートナーズ

病院・クリニック・介護事業者・ヘルスケア関連企業に対して、

ファンドを活用した事業拡大、財務健全化のための金融支援な

ど
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日本経営グループの業務提供と支援実績

日本経営グループは大阪から事業をスタートし、東京支社、
福岡オフィス、札幌オフィス、四国事務所、東北事務所を
順次開設することで、全国どこでもご支援が可能な体制を
整えております。

ヘルスケア業界に特化した業務提供

北海道 72 病院

13 介護福祉施設

東北 91 病院

36 介護福祉施設

関東甲信越 337 病院

162 介護福祉施設

東海北陸 143 病院

57 介護福祉施設

近畿 316 病院

190 介護福祉施設

中国四国 239 病院

76 介護福祉施設

九州沖縄 287 病院

89 介護福祉施設

■2007年～2022年9月までの合計支援実績

属性 顧客病院数

大学病院 19件

国・自治体立病院 231件

公的医療機関等 137件

民間 1,098件

介護福祉施設

623件

病院

1,485件

属性 顧客法人数

国立（独含む） 1件

民間 565件

一般企業 57件

福岡オフィス
2013年~ 四国営業所

2018年~

大阪本社
1967年~

札幌オフィス
2018年~

東京支社
2000年~

東北事務所
2022年~
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メディキャスト事業部の企業様向けサービス

ＣＲサービス

ＥＳサービス

ＰＲサービス

◼ オリジナル情報誌・レター（貴社のオリジナル社外報の作成代行）

◼ Monthly パートナー （MC plus Monthlyに貴社の広告を掲載し毎月冊子を提供）

◼ MediData Pro. （MC plus Dailyのコンテンツを貴社のサイトに提供）

◼ コンテンツ単体販売 （各種コンテンツをバラ売りで提供）

◼ イベントへの講師派遣 （貴社主催の顧客向けイベント等に講師を派遣）

◼ MC plus （医療介護政策関連情報や研修資材の提供）

◼ 集合研修・セミナー （弊社主催の研修やセミナー）

◼ 訪問研修・社内研修企画 （貴社主催の研修の企画ならびに実施）

◼ 研修資材提供 （貴社の社内研修用テキストの作成）

◼ メデュケーション （医療介護看護のセミナーポータルサイトへのセミナー告知枠提供）

◼ メディカタログ （日本医師会ORCA管理機構運営のポータルサイトへの出展枠提供）

◼ 出版広告 （各種出版物への広告枠提供）

◼ 業界参入コンサルティング（医療業界に新規参入する際のプロモーション企画および販促支援）

◼ 導入事例制作 （優良導入事例等の取材執筆編集代行）

※ CS：Customer Relationship ES：Educational Support PR：Promotion
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医業経営入門研修のねらい

本研修は、医療関連企業の方々が、これから医業経営や医療政策について学びを深めるに
あたって必要となる基礎的な内容を学ぶための研修です。

この研修は、毎年多くの企業様からご用命いただく研修ですが、コロナ禍で在宅勤務をし
ている社員様が多い現状を鑑み、動画研修として制作させていただきました。

ある程度業界経験のある方については、ご自宅での自主学習教材として最適です。
また、新入社員や、転職して初めて医療業界で働く方については、補足説明の機会や
他の研修と組み合わせることで効果的に学べます。

この研修を受けることで、顧客である医療機関経営者や
医療従事者と対話するにあたって必要な専門用語、医業
経営の構造や課題、医療政策の動向などが学べます。

管理職登用前の研修として、あるいは中途入社研修として、
新入社員研修として、貴社の研修カリキュラムの一コマ
としてご活用いただければ、教育研修担当者様のご負担も
軽減できるものと考えております。
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講師紹介

医療政策

所属

HCナレッジ合同会社 代表社員

氏名

山口 聡 氏

専門分野

経歴

1997年3月に福岡大学法学部経営法学科を卒業後、出版社の勤務を経て、2008年7月より医業経営コンサルテ
ィング会社へ。医業経営コンサルティング会社では医療政策情報の収集・分析業務の他、医療機関をはじめ、
医療関連団体や医療周辺企業での医療政策や病院経営に関する講演・研修を行う。また、30社を超える製薬企
業等の医療関連企業のマーケティング・営業戦略立案・実行支援を行う。

2021年10月、ＨＣナレッジ合同会社を創業。

2022年10月現在、20社（団体）を超える医療機関を含むヘルスケア関連事業者様と事業を展開している。

・マネジメントマーケティング・コーディネータ（第300290号）

・商工会議所認定 ビジネスマネジャー（証書番号 1-1-00054）

・医療・医薬品情報研究会 運営委員

・（公財）東京都中小企業振興公社 専門家派遣事業支援専門家

・独立行政法人中小企業基盤整備機構 中小企業アドバイザー（実務支援）

・「九州版エコシステム構築に向けた医療機器開発・事業化促進のための広域かつ包括的な企業群支援・育成の研究

開発」事業（AMED受託事業）における 「案件評価委員会委員」及び「専門分野支援専門家」（R.03-04年）
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プログラム

パート1:医療政策の基本をおさえる（約60分）
■ねらい：お客様である医療機関の外部環境の変化を過去、今、これからの視点で知り、

課題を知ることで、自社製品・サービスの提案に活かすためのポイントを見出します。
■内容

1.中長期に医療政策を確認する／2.医療政策3つの手法／ 3.医療機関に期待されるこれからの役割

パート2：医療機関の経営の基本をおさえる（約30分）
■ねらい：医療機関がどうやって売り上げを作り、売り上げを何にどれくらい使っているかを知ることで

製品・サービスの提案に活かせるようになります。
■内容

1.一般企業と医療機関の経営の違い／ 2.病院の収入と支出／ 3.支出の中身とコスト削減／
4.医療機関の種類と様々な法人で異なる経営への取組

パート3：地域医療連携の基本（約20分）
■ねらい：よく耳にする「地域医療連携」について、医療機関の売上向上の観点からポイントを解説。

自社製品・サービスの提案はもとより、付加価値サービスとしての情報提供に活用できます。
■内容

1.地域医療連携がなぜ必要なのか？ ／ 2.地域医療の役割分担とそれぞれの役割／
3.クリニカルパス、フォーミュラリとは何？ ／ 4.地域医療連携のポイント

パート4：診療所、薬局経営のこれから（約20分）
■ねらい：かかりつけ機能として役割が期待される診療所と薬局について、現状と今後について解説します。

医療のマーケットでは、最もボリュームが厚い領域ですので、提案はもとより新たなサービス開発や
コミュニケーションの題材として活用できます。

■内容
1.かかりつけ、というキーワード／ 2.オンライン診療とオンライン服薬指導の基本／ 3.在宅医療／
4.リフィル処方箋とは何か？ ／ 5.患者のための薬局ビジョンから読み解くこれからの薬局像
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受講料

1社様 66万円（税込）

⮚ 受講者数は無制限です。何名様でもご利用いただけます。

⮚ 再生回数も無制限。何度でもご覧いただけます。

⮚ 今回の研修の配信期間は、2022年3月22日から2023年3月末日までです。

毎年、最新の内容の研修をご提供予定です。

※vimeoを使って配信いたします。vimeoが再生できない環境の場合は別途ご相談ください。

※研修動画とレジュメを納品いたします。

※研修の内容は2022年2月の情報を元に作成しております。
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お問い合わせ

株式会社日本経営 メディキャスト事業部

〒140-0002 東京都品川区東品川2-2-20 天王洲オーシャンスクエア22F

TEL: 03-5781-1850 FAX: 03-5781-1851

Mail: info@wic-net.com

https://saiyo.nkgr.co.jp/
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